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Eglitec
Эглитек	(Eglitec)	– молодая	компания	работающая	
в	области	предиктивной	аналитики	и	больших	
данных.	Мы	специализируемся	на	прикладном	
применении	методов	математического	
моделирования	и	обработки	данных	для	
розничного	сектора	с	целью	достижения	
организационной	эффективности	и	конкурентных	
преимуществ.

Сеть	парфюмерных	супермаркетов	«Практическая	
МАГИЯ»	– крупная	торговая	сеть	парфюмерии	и	
косметики	в	Пермском	крае.	На	рынке	– с	2002	
года.	В	состав	сети	входят	более	90	розничных	
магазинов.
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1. Основы	динамического	ценообразования	
2. Карта	функционала

• Умное	ценообразование
• Мониторинг	конкурентов
• Визуализация	и	дополнительная	аналитика

3. Результаты	проекта	и	методика	оценки	
4. Подход	к	внедрению
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Основные	принципы
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Ручной	/	
интуитивный	

метод	
ценообразования

Автоматизация	на	
основе	

бизнес-правил

Автоматизация	на	
основе	

машинного	
обучения

Функционал	«Эглитек»

Плюсы:
• Наиболее	эффективный	метод	

при	управлении	одним	
магазином	с	ассортиментом	
до	4000	SKU

Минусы:
• Слабый	контроль	по	мере	

роста	кол-ва	магазинов	и	
ассортимента.	

• Возможности	ошибок,	
человеческий	фактор

Большинство	ритейлеров находятся	тут

Плюсы:
• Масштабируемость	на	

большое	кол-во	магазинов,	
ассортимента

Минусы:
• Трудоемкая	поддержка	

большого	кол-ва	правил.	Нет	
проверки	эффективности	
каждого	правила.	

• Правила	создаются	
значительно	позже	трендов.

Плюсы:
• Автоматическое	определение	

трендов	на	ранних	стадиях.	
Раннее	оповещение.

Минусы:
• Сложная	система	ИТ	

требующая	интеграции	с	
детальными	данными	продаж

• Требует	тщательной	
настройки	под	специфику	
сети,	ее	стратегии,	
конкурентной	политики	и	пр.
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1. Автоматическое	определение	факторов влияющих	на	
продажи	(цена,	сезонность,	тренд,	трафик,	популярность	
бренда,	акции	в	категории	и	пр.)

2. Автоматическое	выявление	эластичности	спроса на	
уровне:	магазин–товар

3. Автоматизация	всего	процесса	ценообразования	
включая	процесс	мониторинга	конкурентов

4. Рекурсивное	улучшение	цен основе	покупательской	
реакции	

5. Создание	конкретных	правил	принятия	решений	по	
ценообразованию	на	уровне	каждого	магазина,	
категории	и\или товара (вар-ты стратегий:	повышение	
прибыли,	штучных	продаж,	комбинировано	по	ABC/XYZ,	
относительно	конкурентов,	и	т.д.)

6. Оптимизация	с	учетом	конкурентной	и	культурной	
среды		каждого	конкретного	магазина и	поддержка	
имиджа по	ценовому	восприятию

погода
статистика

тренды
соц-сети
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§ Научно-обоснованный	подход	к	нахождению	оптимальной	цены	при	заданных	
граничных	условиях	с	учетом	сезонности	спроса	и	влияния	конкурентов

Потребительский	
спрос

Конкурентное	
позиционирование

Внутренняя	
экономика

Динамика	категории
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Карта	функционала	«Эглитек»

2.1	Умное	ценообразование
2.2	Мониторинг	конкурентов
2.3	Визуализация	и	дополнительная	аналитика
2.4	Функционал	в	разработке
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Стратегия	и	бизнес	правила
§ Целевые	показатели	по	марже

§ Конкурентные	индексы

§ Внутренние	нормативы	ценообразования

Научные	компоненты
§ Эластичность	цены	по	категории,	кластеру,	

магазину.	

§ Определение	якорных	товаров	и	групп.

§ Тренды,	прогнозы,	сезонность	

§ Каннибализация,	ап-селл,	кросс-селл

Конкурентное	позиционирование
§ Настраиваемая	стратегия	по	конкурентам

§ План	мониторинга	конкурентов

§ Интеграция	с	Nielsen

Прогнозная	аналитика	и	отчетность
§ Индексы	и	показатели	эффективности

§ Рекомендации	по	ценам

§ Прогнозы	и	анализ	«Что-если»

§ Рекомендации	по	акциям	и	ассортименту

Методы	
обработки	
данных

Внутренние	данные:
чеки,	ассортиментная	
матрица,	акции,	
прайсы

Стратегия	и	бизнес	
правила:	целевые	
показатели	по	марже,	
конкурентам,	нормативы	и	
пр.	

Внешние	данные:
цены	конкурентов,	
данные	рынка	(Nielsen),	
календари

Да
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ы
е

П
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ла

Аналитический	блок:	
Прогнозы,	индексы	

цен,	сезонность		

Рекомендации	по	ценам.	
Регулярные	и	

акционные цены

План	мониторинга	
конкурентов.

Индекс	важности	
конкурента

Ди
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м
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• Индивидуальное	ценообразование	для	каждого	SKU	в	каждом	конкретном	магазине	
сети

• Оптимизация	розничных	цен	в	зависимости	от	различных факторов:
• Сезонности	на	уровне	магазина,	категории	и	товара
• Цен	конкурентов	и	политики	по	конкурентам
• Уровня	запасов
• Стратегии	по	категории,	товару	(увеличение	прибыли,	либо	оборота)
• Политики	с	поставщиками	(обязательства	по	товарообороту)
• и	др.

• Различные	оптимизационные	схемы:	
• повышения	прибыльности
• увеличения	рыночной	доли
• комбинированно	по	схеме	ABC/XYZ

• Гибко	устанавливать	шаг	изменений	(например	2%)	и	проводить	все	изменения	
поэтапно.	

• Еженедельное,	либо	ежемесячное	обновление	цен	по	всем	магазинам	и	всем	
категориям.

• Гибкая архитектура	и	масштабируемость для	быстрого	изменения	подходов	и	стратегий.



Eglitec

«Эглитек»	– Обзорная	презентация	
© 2017	ООО	«Системы	машинного	обучения	и	прогнозирования»

Детальные	цены	можно	
автоматически	переносить	в	
систему	управления	кассами	

после	утверждения

Цель	оптимизации	может	
быть	как	повышение	

прибыльности	по	данному	
товару	(категории),	так	и	
повышение	количества	

продаж	в	штуках
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или	как	быть	быстрее	и	умнее	наших	конкурентов?

§ Какие	товарные	позиции мониторить,	как	часто,	по	
каким	конкурентам?	
§ Четкое	знание того	по	каким	позициям,	категориям	и	
магазинам	конкурентов	необходимо	собрать	информацию	
экономит	время	и	ресурсы,	повышает	продажи	и	
прибыльность

§ От	какого	конкурента	зависят	наши	продажи больше	
всего?	В	каком	ценовом	сегменте?

§ Политика	по	конкурентам	как	часть	автоматического	
бизнес-процесса ценообразования.
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Эглитек умеет:
§ Используя	научные	методы	классифицировать	конкурентов	по	уровню	их	влияния	на	
продажи	Вашей	сети (для	каждого	конкретного	магазина	и	потребительской	категории	
в	отдельности).

§ Включить	в	динамическое	ценообразование	сложные	правила	по	конкурентам (см.	Рис.).	
§ Пример:

§ По	категории	«Бумажная	продукция»	
быть	всегда	ниже	«основных»	
конкурентов на	5%,	для	всех	магазинов	
кроме	«Тверской	43»

§ По	конкуренту	«Пятерочка»	быть	не	
ниже	по	категории	«Мыло»	по	всей	
нашей	сети

§ и	т.д.
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Блок	мониторинга	
конкурентов	позволяет	

выделять	наиболее	важные	
позиции	для	мониторинга.
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Интересные	показатели	для	новых	идей!
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§ Кластеризация	магазинов	по	структуре	
покупательского	спроса

§ Сезонность	товаров,	категорий,	магазинов
§ Ценовые	индексы	по	конкурентам
§ Якорные	товарные	позиций
§ Анализ	по	ABC	/	XYZ
§ Эластичность	товаров,	категорий,	магазинов
§ Структура	потребительского	спроса	по	ценовым	
сегментам	

§ Краткосрочные,	средне-срочные	и	долгосрочные	
прогнозы	по	всей	сети

§ Анализ	корзины	и	выявление	товаров	заменителей	
и	дополнителей.	
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Отличия	в	сезонности	
магазинов	и	категорий	
можно	использовать	для	
дальнейшей	оптимизации	

ассортимента	и	цен
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Конкурентное	
позиционирование	

собранное	снизу-вверх	
позволяет	точнее	

определять	
позиционирование	не	

только	по	категории,	либо	
магазину,	но	и	по	ценовому	
сегменту	внутри	категории
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Бенефиты от	проекта
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Было	раньше с	«Эглитек»

Средняя результативность - Повышение	прибыли	на	6,12%

Возврат	инвестиций - Более	10	крат

Якорные	товарные	
позиции	
(KVI)

Статичный список	из	200-300
позиций.	Часто	статичный по	всем	
магазинам	и	сегментам.

Составляются	вручную с учетом	
статистики	продаж	и	экспертного	
мнения

Динамичный список	из	1000+
товаров.	Индивидуальный подход	к	
каждому	магазину.

Составляются	автоматически на	
основе	покупательского	спроса	и	
предпочтений	покупателей.

Процесс	ценообразования Вручную на	основании	интуиции	и	
эпизодических	данных	мониторинга.	
Часто	расхождения	по	товарам
внутри	одной	линейки.

Автоматически на	основании
покупательского	спроса	и	цен	
конкурентов	для	78% 
ассортимента.

Процесс мониторинга	
конкурентов

Покрытие	2-3% в	месяц	от	
регулярного	ассортимента.

Регулярные	автоматические	
списки	товаров	на	мониторинг.	
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Средняя	прибыльность	по	
категории	для	магазинов	аналогов	
за	2016	год

20
16

20
17

Магазины	аналоги	
не	подключенные	
к	Эглитек

Магазин	на	
тестировании

с	Эглитек	за	
апрель	2017	г.

без	Эглитек	за	
апрель	2016	г.

Прибыльность	магазина	на	
тестировании	за	тот-же	период

Средняя	прибыльность	по	
категории	для	магазинов	аналогов	
за	2017	год

Прибыльность	магазина	на	
тестировании	за	тот-же	период

Улучшение
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Улучшение	по	всем	
категориям,	где	синяя	
шкала	(2017)	правее	
оранжевой	(2016)

Ухудшение

Улучшение	по	всем,	
где	показатель	за	
2017	больше)



Eglitec

«Эглитек»	– Обзорная	презентация	
© 2017	ООО	«Системы	машинного	обучения	и	прогнозирования»



Eglitec

«Эглитек»	– Обзорная	презентация	
© 2017	ООО	«Системы	машинного	обучения	и	прогнозирования»

Первичная	
интеграция	и	

анализ	данных	на	
результативность

Пилотная	
эксплуатация	на	
выбранных	
магазинах	/	
категориях

Масштабирование	
на	всю	сеть	/	
категории

4	– 6	недель в	
зависимости	от	качества	
и	структуры	данных	при	
разворачивании	в	облаке	

Amazon	

2	– 3	месяца до	
достижения	уверенности	

у	категорийных
менеджеров

В	зависимости	от	
необходимых	

организационных	
изменений
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+7	(499)	110-05-92
www.eglitec.ru


